

	
		
			[image: ]		
		
				Uddannelser
	LederSkabelse
	Boot Camp – Pilot i Salg
	Rejs dig – Intelligent Opmærksomhed Camp
	Pilot i SalgsLedelse



	Foredrag
	Gør “Jeg hader at sælge!” til “Jeg elsker at hjælpe!”
	Salg & Selvindsigt



	Workshops
	Heart Selling
	Bliv den bedste netværker
	Den effektive messe



	Rådgivning
	Salgsrådgivning og sparring
	Lederrådgivning



	Videnslounge
	Blog
	Videoer
	Værktøjskasse
	Podcast



	Om os
	Referencer
	Priser



	Kontakt

			
			
		

					
				
					[image: phone]
				
			

		
		
			

			

			

		

	


    
		

	



	
		
			

    
            


                    
                
                                            [image: Tony Evald Clausen SalgsPiloterne MenneskeKenderen Spejl]
                
            

        
    
        
                            
                    Salg og selvindsigt                

            
                            Forstå dig selv og dine kunder ude i salgets virkelighed!

            
                            
                    Din flyvning til utraditionelt salg, rådgivning og ledelse afgår her. Alle flyvninger starter med selvindsigt, mellemlander i salg som et fag og har kundens valg som den evige destination!                 

            
                            
                                            Find uddannelse
                                            Rådgivning
                                    

                    

    


    
        
            
                                    
                        Glade og tilfredse passagerer
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                                                                            [image: Urhandleren logo]                                            

                                                        
                                                                            [image: Cappa Vin logo-lys]                                            

                            

        

    









        
        
            [image: ]        

    
    
        
            
                Hvorfor rejse med SalgsPiloterne?
            


                            Få kunden, aldrig kun salget!

            
            

        

        
        
            Salg er 80% psykologi, 20% teknik og 100% nærvær! Selvindsigt fører til nærvær, der fører til langt større forståelse af kunden og salgets virkelighed.

Bered dig på en utraditionel rejse i salgsteknikker, hvor fokus er mere på at have kunden i morgen end salget i dag!

Du skal aldrig overbevise, manipulere eller overtale. Du skal hjælpe kunden til at få overblik og tage et valg.

Din flyvning med SalgsPiloterne betinger, at du erkender, at salg er et fag. Et fag, der kræver ærlighed, ihærdighed og stor psykologisk (selv)indsigt.

        

    









    
        

    







    
        
            
                
                    
                                                                    
                    
                        Afgange

                        Gate til individuelle uddannelsesmål

                    

                


                            


        


        	Uddannelse	Destination	Afgang	Tid	Varighed	Status	Pris	
	
                            Pilot i SalgsLedelse                        	
                            Hotel VejleFjord                        	
                            06/06/2024                        	
                            08:30 - 22:00, 16:30 dag 2 og 4                        	
                            2 x 2 dage                        	
                            
                            Ledig                        	
                            25.000 DKK                        	
                            
                                                                                                                                
                        
	
                            Boot Camp – Pilot i Salg sommer 24                        	
                            Hotel VejleFjord                        	
                            10/06/2024                        	
                            08:30 - 22:00, 16:30 dag 4                        	
                            4 dage                        	
                            
                            Ledig                        	
                            19.500 DKK                        	
                            
                                                                                                                                
                        
	
                            Rejs dig – Intelligent Opmærksomhed Camp                        	
                            Hotel VejleFjord                        	
                            25/09/2024                        	
                            Dag 1 kl. 17 - dag 3 kl. 16:30                        	
                            2 moduler á 2,5 dage                        	
                            
                            Ledig                        	
                            25.000 DKK                        	
                            
                                                                                                                                
                        


    







    
        
            
                
                    
                        
                            Gate til uddannelser                        

                        Destination: din salgsfaglighed

                        Når du rejser ud i salgets virkelighed

                    


                                            Gate til uddannelse

                                    

            

        
            
                
                    
                        
                            Gate til foredrag                        

                        Destination: salgsboost

                        Ny energi, elsk at sælge, salg og selvindsigt

                    


                                            Gate til foredrag

                                    

            

        
            
                
                    
                        
                            Dit rejsebureau til input, indsigt og inspiration                        

                        Rejsebureau: første kontakt med SalgsPiloterne

                        Du har altid en wingman i SalgsPiloterne!

                    


                                            Afgang til første kontakt!

                                    

            

            






    

        
            
            
                
                    SalgsPiloternes Lufthavn

                    Videnslounge
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	Den skrevne blog
	Videobloggen
	Gratis værktøjer
	Podcast


                    
                    
                        
                            
                        

                    

                

            

        
        
                            


            
            
            Plan – arbejdsark

                                                
    

                            


            
            
            Opsøgende salgsindsats 4
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            Opsøgende salgsindsats 4

        

    

                    


            






    
        

    







    
    
        
            
                Fremragende kundekontakt
            


                            Finduddannelse.dk tjekkede anonymt, hvor god vores kundekontakt er. Og resultatet blev...
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                                                                    Skandia: fast rejsende med SalgsPiloterne siden 2014:

            


            "Vi har vækstet i vores samlede distribution med lige godt 90 % ..."


            "... Jeg tror, at en rigtig stor del af dét skyldes det uddannelsesprogram, vi fik sat i gang med SalgsPiloterne".

Peter Bangsgaard, Markedsdirektør i Skandia


                    

                    
    
        
        
        
        
        
        
        
    

    

    

    

    

    

    

    


    
        
            [image: sp-logo-dark]        

    

    
        
            [image: Cappa Vin logo]        

    

    
        
            [image: Enabl logo]        

    

    
        
            [image: Velas logo]        

    

    
        
            [image: Sparekassen Danmark logo]        

    

    
        
            [image: BEG logo]        

    

    
        
            [image: Urhandleren logo]        

    

    
        
            [image: GoLearn logo]        

    



            








    

        
                            
                    Af SalgsPiloternes stifter Tony Evald Clausen                 

            
                            Salgets Virkelighed

            
                            
                    En håndbog om alt det, der påvirker dig og dit salg.                

            
                            Saxo.dk anmeldelse: 
"Endelig en ærlig bog, der er til at gå til, ingen omsvøb og svære tekniske forklaringer. Denne bog er ligetil, direkte i sin form, nem at forstå og frem for alt ærlig i sin form og giver hurtig værdi. Kan varmt anbefales til alle, der arbejder professionelt med salg og salgsledelse."

            
                            
                    Køb bogen

                                            
                            Bog 321 kr. E-bog 123 kr.
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                            SalgsPiloternes LEARN

            
                            
                    Til at understøtte uddannelsesrejsen har vi udviklet e-læringsprogrammer, du kan tilkøbe:

	Følelsernes mimik
	Mikromimik
	Butikssalg


                

            
                            
                                            Go to LEARN
                                    

                    

    







	        

    


    
        
            
                
                    Tilmeld dig vores luftpost
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                    Få SalgsPiloternes luftpost og hold din flyverute i salget på rette kurs

                

            

            

            
                
                    
                        Nye passagerer boarder her!                    

                    
                        Tlf.  41 21 41 21                    

                    
                        Eller kontor@salgspiloterne.dk                    
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